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УКРАЇНСЬКА

ГІЛЬДІЯ

РІЕЛТЕРІВ                                                     Засновникам та керівникам

СПІЛКА ПРОФЕСІОНАЛІВ                                                                                          агентств нерухомості України

Шановні колеги!

Українська економіка взагалі, та національний ринок нерухомості зокрема, переживають нелегкий час кризи. Але оцінюючи його об’єктивно, цей період можна вважати доленосним для ріелтерів України.

Кризові явища в сфері нерухомості вплинули на роботу майже всіх підприємств. Донедавна ріелтерський бізнес приносив стабільний високий прибуток та вселяв впевненість у розвитку власної справи. Тенденції розвитку професії “ріелтер” ставлять перед ріелтерами цілком конкретні питання: “Зберегти підприємство чи збанкротувати?” Бути чи не бути?!

В такій ситуації залишатися осторонь вже неможливо. Той, хто відсторониться від спільних дій – залишить ринок назавжди. Цей вирок несуть умови сучасної ринкової економіки України.

Виживання ріелтерського бізнесу - це шлях об’єднання.

Тільки поєднав зусилля Ви гарантуєте своєму бізнесу збереження та подальший розвиток. Зрозумійте, цього вимагає відповідальне відношення до ваших працівників та їх родин.

Об’єднання є умовою отримання Вами конкурентних переваг, результатом дії яких буде створення комфортного конкурентного середовища, коли ріелтери-конкуренти перетворюються на ріелтерів-колег. Незалежно від ваших поглядів та бажань, ринок ріелтерських послуг, ваші шановні клієнти, вимагають саме цього – впорядкування ринку.

Механізмами побудови цивілізованого ринку стали єдині загальнодержавні стандарти надання якісної ріелтерської послуги, всеукраїнська масова сертифікація агенцій та ріелтерів на безоплатній основі, участь у регіональних та національних системах Мультилістингу, освітніх програмах, інших сервісах, які забезпечують збільшення доходів та зменшення витрат ріелтерських підприємств.

Ми запрошуємо Вас вступити до своїх лав Української Гільдії Ріелтерів - об’єднатися в рядах всеукраїнської, самоврядної та прогресивної, ріелтерської професійної організації.

Крок перший – ознайомлення з перевагами та вигодами членства в Гільдії;

Крок другий - Ваш дзвінок (див. телефон нижче) про згоду взяти участь у Загальних Зборах керівників агентств нерухомості вашого міста;

Крок третій – проведення Зборів, на яких буде прийнято рішення про заснування обласного відділення Гільдії в вашій області (дата та місце визначаться пізніше) чи прийняття Вас до складу членів вже існуючого відділення;

Крок четвертий– включення до всіх національних та регіональних проектів, надання сервісів та конкурентних переваг.

Додаємо Вам (див. нижче) для ознайомлення інформаційний огляд про сутність та завдання Гільдії, результати її діяльності, сервіси та програми.

Шановні колеги, ЧЕКАЄМО НА ВАШІ ДЗВІНКИ 

ТЕЛЕФОН “ГАРЯЧОЇ ЛІНІЇ”: +3 8 (093) 759-74-83

www.ukrgr.net

Також, про згоду прийняти участь у створенні відділення Гільдії Ви можете 

повідомити електронною поштою: info@ukrgr.net

З повагою, 

Виконавчий директор ВГО «УГР» 




Дмитро Прокудін
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УКРАЇНСЬКА               Що за організація - 

ГІЛЬДІЯ                                        Українська Гільдія Ріелтерів?

РІЕЛТЕРІВ

СПІЛКА ПРОФЕСІОНАЛІВ

Членство в Гільдії сприяє збільшенню прибутків 

агентств нерухомості та ріелтерів

“Українська Гільдія Ріелтерів" - перша масова професійна організація ріелтерів в Україні. Гільдію було створено 6 червня й зареєстровано Міністерством юстиції України 19 вересня 2006 року (Свідоцтво 2529). Серед її засновників значаться найбільш авторитетні представники ріелтерського співтовариства з більшості регіонів країни.

Гільдія Ріелтерів - це організація, що створена ріелтерами для захисту своїх законних прав та інтересів, розвитку професії “ріелтер”, збільшення прибутку ріелтерів. Гільдія вважає, що саморегулювання професійної діяльності є пріоритетним шляхом до розвитку ринку нерухомості та надання якісної ріелтерської послуги. Саме тому, Гільдія приділяє значну увагу розробці та впровадженню стандарту “Послуги ріелтерські”, Кодексу професійної етики та інших нормативних актів, що впорядковують роботу ріелтерів. Ця діяльність формує цивілізований ринок нерухомості, прості та зрозумілі правила якого допоможуть розвивати ріелтерський бізнес членів Гільдії.

Місія Гільдії - створення цивілізованого ринку нерухомості - близька кожному ріелтеру.

З чого складається цивілізований ринок нерухомості?

Перша складова – Стандарти послуги – це єдині правила роботи для ріелтерів України;

Друга складова – Сертифікація АН та ріелтерів – це допуск на ринок нерухомості;

Третя складова – Національний Мультилістинг – це інструмент роботи агентств нерухомості.

Механізмом поступового досягнення мети Гільдії є поєднання напрацьованого позитивного досвіду ріелтерських співтовариств регіонів та координація зусиль всіх учасників ринку нерухомості.

Агентства нерухомості та ріелтери, що є членами Гільдії, відвідують спільні збори керівників ріелтерського бізнесу. Збори проводяться регулярно. Вони є майданчиком для вирішення нагальних проблем, обміну досвідом та фактами некоректної поведінки суб’єктів ринку. Саме тут “живе” спілкування забезпечує реалізацію приватних інтересів через формування території комфортного конкурентного середовища, ріелтерських традицій і корпоративного духу.

Членство в Гільдії суттєво підвищує прибутковість та конкурентноспроможність агентств і ріелтерів. Ми безоплатно надаємо низку необхідних в роботі агентств нерухомості сервісів. При Гільдії діють цільові загальнонаціональні програми підвищення рівня надання ріелтерської послуги: регіональними відділеннями проводиться добровільна сертифікація агентств нерухомості та ріелтерів, діє Школа ріелтерської майстерності, працює постійно діючий Третейський суд, задіяно проект інформаційного супроводу ріелтерської діяльності (розробка сайтів АН та електронних газет), видається всеукраїнский професійний журнал “ПРОнерухомість”, готується методична література, працює Мультилістингова cистема (база даних об'єктів нерухомості) в Україні - портал uкrgr.net. Організація постійно співпрацює з засобами масової інформації, соціальної та корпоративної реклами, впливає на формування громадської думки.

Ми діємо за принципами відкритості, рівноправності, демократичності та чесної конкуренції.

Поєднання спільних зусиль ріелтерів відкриває нові перспективи розвитку професії “ріелтер” та ріелтерського бізнесу особисто кожного члена організації.

"Українська Гільдія Ріелтерів" - організація, що відкрита для всіх професіоналів-ріелтерів.

Членство в "Українській Гільдії Ріелтерів" забезпечує входження підприємств та ріелтерів до цивілізованого ринку нерухомості вже сьогодні.

Де спільна дія, там спільна перемога – фінансовий успіх та розвиток бізнесу!

Запрошуємо Вас до плідної співпраці!

Виконавча дирекція Гільдії: тел: 8 (057) 714-11-18, 8 (093) 759-74-83; e-mail: info@ukrgr.net
СТРАТЕГІЯ

Української Гільдії Ріелтерів

Всеукраїнська громадська організація «Українська Гільдія Ріелтерів» створена та розвивається як масова, самоврядна, відкрита, демократична, професіональна організація ріелтерів України, що сприяє забезпеченню функціонування цивілізованого ринку нерухомості, встановленню безпечних умов діяльності для всіх учасників ринку нерухомості та розвитку ріелтерської діяльності в Україні

Гасло УГР - «СПІЛКА ПРОФЕСІОНАЛІВ».

1. Розбудова структури організації. Побудова масової всеукраїнської організації ріелтерів- професіоналів з розгалуженою структурою регіональних осередків, що діють на федеративних засадах. Сильні осередки - сильна організація, реальна організація національного масштабу - ефективний інструмент представництва професійних інтересів ріелтерів України.

2. Створення єдиних національних стандартів ріелтерської діяльності. На основі позитивного досвіду роботи регіональних організацій ріелтерів, що враховують існуючу специфіку та традиції регіональних ринків нерухомості, ініціація прийняття запропонованих УГР професійних стандартів відповідним державним органом, що здійснює державну регуляторну політику. Дія національних стандартів ріелтерської діяльності - це гарантія цивілізованого ринку нерухомості, захист та підтримка операторів ринку нерухомості та споживачів ріелтерської послуги.

3. Співпраця з професійними організаціями ріелтерів України. Усвідомлюючи руйнівну властивість конфронтації між організаціями ріелтерів, УГР як сильна професійна організація ріелтерів, відстоює принцип конструктивної співпраці з іншими ріелтерськими організаціями на партнерських засадах добровільності, рівноправності та єдності інтересів в побудові цивілізованого ринку нерухомості України. Консолідація ріелтерських громадських організацій - дієвий захист інтересів ріелтерів.

4. Співпраця з міжнародними професійними організаціями ріелтерів. Представляючи інтереси національного ріелтерського співтовариства України, УГР орієнтується на залучення міжнародного досвіду побудови цивілізованого ринку нерухомості та стандартів професійної діяльності ріелтерів. УГР налагоджує ділові зв'язки її членів з іноземними організаціями, створює умови для реалізації проектів і програм, розроблених вітчизняними та закордонними фахівцями у сфері нерухомості.

5. Взаємодія з державними органами. Сприяння залученню до співпраці державних, громадських, профспілкових та інших організацій, діяльність яких спрямована на комплексне вирішення проблем удосконалення форм і методів роботи на ринку нерухомості. Втручання державних органів у діяльність УГР так само, як і втручання УГР у діяльність органів державної влади, місцевого самоврядування та інших об'єднань громадян не допускається, крім випадків, передбачених чинним законодавством України. УГР, як громадська організація здійснює громадський аналіз проектів нормативно-правових актів, їх регуляторного впливу на розвиток ринку нерухомості, надає рекомендації та виносить їх на суспільне обговорення.

6. Впровадження єдиної національної програми професійної підготовки ріелтерів. Якісна професійна освіта ріелтерів це найважливіша умова надання якісної ріелтерської послуги. УГР, спільно з партнерськими ріелтерськими організаціями, підтримує створення єдиних навчальних закладів та уніфікацію освітніх програм, стандартизації та сертифікації ріелтерів. Як результат - добровільна сертифікація, що є підтвердженням високого професійного рівня ріелтера.

7. Створення національної Мультилістингової системи (порталу нерухомості). Інтегрування в загальноукраїнський інформаційний простір новітніх інформаційних систем роботи в сфері здійснення операцій з нерухомістю та їх адаптація до конкретних умов експлуатації.

8. Скликання Національної Ріелтерської Ради. НРР - дорадчий орган, об'єднуючий професійні ріелтерські організації України, який стане центром консолідації ріелтерського професійного співтовариства.

    ТІЛЬКИ СПІЛЬНО МИ ПОБУДУЄМО 

                                             ЦИВІЛІЗОВАНИЙ РИНОК НЕРУХОМОСТІ УКРАЇНИ!

КОНКУРЕНТНІ ПЕРЕВАГИ

членів Української Гільдії Ріелтерів

Членство в Гільдії залучає Ваше підприємство до цивілізованого ринку нерухомості та надає низку конкурентних переваг, якими не володіють інші конкуруючі з вашим підприємством агентства нерухомості та приватні підприємці (маклери).

Регулювання ріелтерської дільності – 

1. ВСЕУКРАЇНСЬКІ СТАНДАРТИ РОБОТИ “Послуги ріелтерські. Загальні положення”

- єдиний стандарт надання ріелтерської послуги;

- захист інтересів ріелтера;

- єдиний для всієї країни механізм роботи ріелтера;

- єдині критерії якості ріелтерської послуги;

- зменшення прецедентів несплати послуг АН.

ВИРІШУЄТЬСЯ ПИТАННЯ: “За що платити агентству нерухомості?”

Правила роботи та співпраці -

2. РЕГІОНАЛЬНІ СТАНДАРТИ РОБОТИ

- збільшення кількості угод;

- покращення атмосфери співробітництва;

- спільне вирішення проблем ринку та надання послуг;

- впровадження позитивного досвіду роботи;

- зміцнення корпоративного духу;

- відповідність послуг всеукраїнським стандартам;

- зменшення випадків недобросовісної конкуренції.

Правовий захист та допомога - 

3. ЄДИНА ДОГОВІРНА БАЗА та КОЛЕКТИВНИЙ ПРАВОВИЙ ЗАХИСТ

- єдина форма договорів і техніка здійснення операцій;

- зручність та безпека співпраці;

- полегшення роботи з клієнтами, які відмовляються оплачувати надані ріелтерські послуги;

- покращує контроль за роботою співробітників АН;

- угода про колективний юридичний захист членів обласних осередків Гільдії.

Підвищення професійного рівня ріелтерів - 

4. ШКОЛА РІЕЛТЕРСЬКОЇ МАЙСТЕРНОСТІ

- підвищення освітнього рівня агентів;

- збільшення кількості угод на 1 агента;

- підвищення якості обслуговування клієнтів;

- безоплатність та добровільність отримання професійної освіти;

- постійне підвищення кваліфікації фахівців та впровадження нових технологій роботи в АН.

Методична діяльність -

5. МЕТОДИЧНІ ПОСІБНИКИ з підготовки ріелтерів

- отримання методичного посібника для навчання персоналу АН; 

- прискорення включення стажерів у роботу АН;

- підвищення теоретичної підготовки агентів;

- прискорене впровадження передових технологій роботи ріелтерів.

Видавнича діяльність - 

6. Всеукраїнський інформаційно-аналітичний журнал “ПРО нерухомість”

- збільшення кількості угод;

- підвищення ефективності продаж;

- зменшення витрат на рекламу об’єктів нерухомості;

- розширення інформаційної присутності підприємства.

Регіональний додаток об’яв за собівартістю - Ваше власне рекламне видання!

Інформаційні технології - 

7. Централізований збір БАЗИ ДАНИХ (БД) нерухомості, що продається

- надання компьютерної програми по збору та обрабці даних про об’єкти нерухомості;

- зменшення видатків на збір бази даних;

- покращення якості БД;

- розширення рекламних можливостей підприємства.

Інформаційні технології - 

8. Портал НАЦІОНАЛЬНОГО та РЕГІОНАЛЬНОГО МУЛЬТИЛІСТИНГУ (МЛС)

- підвищення швидкості пошуку клієнтів;

- збільшення кількості угод;

- можливість залучення іноземних інвесторів;

- зменшення витрат на рекламу об’єктів нерухомості в регіоні та масштабах країни;

- розширення рекламних можливостей підприємства;

- розміщення іnternet-сторінки підприємства (безоплатно);

- виключення можливостей укладання угоди співробітником АН без участі та відома керівництва АН.

Інформаційна діяльність - 

9. ВСЕУКРАЇНСЬКІ РЕКЛАМНО-ІНФОРМАЦІЙНІ КАМПАНІЇ

- просування сертифікованих агентств нерухомості;

- просування сертифікованих ріелтерів;

- впровадження стандартів надання ріелтерських послуг;

- популярізація національної Мультилістингової системи;

- створення об’єктивної картини ринку нерухомості; 

- публікація аналітики регіональних ринків;

- підтримка позитивного іміджу профессії “ріелтер”.

PROMO-діяльність - 

10. ПРОВЕДЕННЯ всеукраїнських та регіональних ПРОФЕСІЙНИХ РЕЙТИНГОВ

- зміцнення корпоративної культури підприємства;

- просування бренду агентства нерухомості;

- отримання дипломів, сертифікатів, грамот;

- покращення іміджу підприємства та професії “ріелтер”.

 

КОНКУРЕНТНІ ПЕРЕВАГИ ВІД ГІЛЬДІЇ РІЕЛТЕРІВ – 

                                    ЗБІЛЬШАТЬ ВАШІ ПРИБУТКИ ТА ЗМЕНШАТЬ ВИТРАТИ!


[image: image3.emf]           Навіщо вже сьогодні агентству нерухомості

УКРАЇНСЬКА                                     потрібен

ГІЛЬДІЯ                              всеукраїнський сертифікат?

РІЕЛТЕРІВ

СПІЛКА ПРОФЕСІОНАЛІВ

Всеукраїнська сертифікація стає обов’язковою!

Всеукраїнська сертифікація ріелтерів є невід’ємною складовою цивілізованого ринку нерухомості України. Сертифікація забезпечує структурний підхід та прозорий, зрозумілий як ріелтерам, так і клієнтам, механізм справедливої селекції професіоналів. Це означає, що у найближчому майбутньому серед операторів ринку нерухомості залишаться компанії, які надають послуги за нормами стандарту, мають доступ до спеціалізованих ресурсів (наприклад: МЛС) та здатні відкрито надати якісні послуги. Всі інші припинять свою діяльність через дію жорстких законів вільної конкуренції. Сучасні клієнти не прийдуть до них, не куплять їх послуг. Отже, багато підприємств, що є на ринку сьогодні, вже завтра відчують потребу в сертифікаті.

"Українська Гільдія Ріелтерів" системно проводить всеукраїнську сертифікацію ріелтерів. Її можуть пройти агентства нерухомості, які є колективними членами Гільдії.

Гільдія вважає, що всі ріелтерські компанії, що надають ріелтерскі послуги на ринку нерухомості України можуть отримати необхідний сертифікат вже сьогодні. Вона пропонує просту процедуру сертифікації, яку можуть пройти всі бажаючі.

Основою сертифікації є всеукраїнський стандарт надання ріелтерської послуги.

Метою сертифікації є підтвердження професійного рівня ріелтерських компаній (і ріелтерів) та здатності надавати якісну ріелтерську послугу згідно загальнонаціонального стандарту.

Зауважимо, що надання якісної ріелтерської послуги сприяє підвищенню її вартості, а отже і збільшенню прибутків підприємства.

Принципи сертифікації: добровільність, безкоштовність, відкритість та професіоналізм.

Переваги агентства нерухомості, що має відповідний сертифікат:

СЕРТИФІКАТ АГЕНТСТВА НЕРУХОМОСТІ(додаток 1).

[документ належить підприємству та разміщується в доступній для огляду частині офісу]

- підтверджує здатність агентства нерухомості надавати якісні ріелтерські послуги у відповідності з всеукраїнським стандартом;

- виступає “допуском” до діяльності на ринку нерухомості;

- эфективно просуває бренд компанії;

- створює додаткову мотивацію персонала до роботи в сертифікованому агентстві нерухомості;

- забезпечує доступ до нових технологій ріелтерського бізнесу та незалежної системи освіти;

Отримавши «Сертифікат агентства нерухомості» підприємство вноситься до Реєстру сертифікованих агентств нерухомості, який друкується в ЗМІ. До нього мають доступ коллеги з різних регіонів та потенційні клієнти. Таким чином збільшуючи можливість звернення саме до вашого підприємства за отриманням ріелтерської послуги.

Переваги ріелтера, що має відповідний сертифікат:

СЕРТИФІКАТ РІЕЛТЕРА (додаток 2).

[документ належить підприємству та разміщується в доступній для огляду частині офісу]

- підтверджує достатній кваліфікаційний рівень ріелтера для надання якісних ріелтерських послуг у відповідності з всеукраїнським стандартом;

- підвищує у ріелтерів почуття професійної приналежності; 

- эфективно просуває бренд компанії;

- створює додаткову мотивацію у персонала до професійного самовдосконалення;

- забезпечує доступ до нових технологій ріелтерського бізнеса та незалежної системи ріелтерської освіти;

Отримавши «Сертифікат ріелтера» ім’я спеціаліста вноситься до Реєстру сертифікованих ріелтерів України, який регулярно публікується в ЗМІ.

СЕРТИФІКАТ РІЕЛТЕРА – ГАРАНТІЯ ЯКОСТІ РІЕЛТЕРСЬКОЇ ПОСЛУГИ!

ВСЕУКРАЇНСЬКИЙ ПРОЕКТ

ШКОЛА РІЕЛТЕРСЬКОЇ МАЙСТЕРНОСТІ

Загальні положення

Регіональна Школа ріелтерської майстерності при обласному осередкові ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів» (РШРМ) є некомерційною структурою - органом добровільного безоплатного підвищення кваліфікації при обласному осередкові ВГО «УГР».

Регіональна Школа ріелтерської майстерності при  обласному осередкові ВГО «УГР» не є юридичною особою, не є комерційним підприємством, діяльність якого спрямована на отримання прибутку чи іншої матеріальної винагороди.

Мета, завдання та права

Метою регіональної Школи ріелтерської майстерності при обласному осередкові ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів» є добровільна та безоплатна підтримка в підвищенні кваліфікації громадян України, що мають інтереси пов'язані з регіональним ринком нерухомості,  а також дослідження регіональних ринків нерухомості.

Для досягнення  мети РШРМ здійснює такі завдання:

- сприяє створенню сприятливих умов для функціонування ринку нерухомості, розвитку ринку інформаційних та консультативних послуг у сфері здійснення операцій з нерухомістю;

- організовує оперативний обмін інформацією між громадянами України стосовно регіонального ринку нерухомості;

Для досягнення мети та виконання завдань РШРМ має право:

- на добровільній та безоплатній основі надавати громадянам України підвищення кваліфікації за затвердженими освітніми програмами;

- на добровільній та безоплатній основі створювати освітні програми курсів та формувати викладацький склад;

 - укладати угоди про співпрацю з організаціями та установами на надання безоплатної допомоги у здійсненні освітніх програм РШРМ.

Прийом слухачів

Слухачем регіональної Школи ріелтерської майстерності при ОО ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів» можуть бути громадяни України, що досягли 18 років, є членами ВГО «УГР» або є кандидатом в члени ВГО «УГР», мають інтереси, пов'язані з формуванням цивілізованого ринку нерухомості у формах та видах, передбачених діючим законодавством України. 

  Прийом відбувається на підставі письмової заяви на ім'я керівника РШРМ.

  Умови, за якими відбувається прийом до РШРМ:

- достатній освітній рівень (перевага надається особам з вищою освітою);

- порядність та здатність до ефективної комунікації;

- бажання та можливість удосконалення власного досвіду діяльності на ринку нерухомості.

Прийом до складу слухачів РШРМ не породжує у слухачів з однієї сторони та у РШРМ, чи співпрацюючих з РШРМ організацій трудових відносин.

Права та обов'язки слухачів

Слухачі РШРМ мають право на:

 - вибір освітнього курсу у відповідності з власним волевиявленням;

 - користування матеріально-технічною базою РШРМ, чи співпрацюючих з РШРМ організацій;

 - отримання практичних навичок під контролем та за участю викладачів РШРМ.

Слухачі РШРМ зобов'язані:

 - відвідувати теоретичні та практичні частини відповідних освітніх курсів;

 - виконувати Правила внутрішнього трудового розпорядку, Правила техніки безпеки, Правила протипожежної безпеки, Правила експлуатації комп'ютерної та офісної техніки РШРМ чи співпрацюючих з РШРМ організацій;

- зберігати комерційну таємницю співпрацюючих з РШРМ організацій, яка стала відома у зв'язку з проходженням теоретичні та практичні частини відповідних освітніх курсів.

По завершенню теоретичної та практичної частини курсів слухач складає комплексний кваліфікаційний іспит. За умов успішного складання іспиту, слухач може бути рекомендованим для працевлаштування до співпрацюючих з РШРМ організацій чи підприємств.

ЯКІСНА ПРОФЕСІЙНА ОСВІТА – ШЛЯХ ДО УСПІХУ ТА ДОБРОБУТУ!

Як стати індивідуальним членом Гільдії? (членський внесок 3 грн./місяць)

1. Написати заяву (за зразком);

Президенту

ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів»

Шкільовій Н.В.

_______________________________

_______________________________

_______________________________

ЗАЯВА

Прошу прийняти мене в якості індивідуального члена 

ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів».

Зі Статутом згоден.

Дата ___________ 


__________Підпис

2. Бути прийнятим в члени Загальними Зборами обласного осередку ВГо “УГР”;

3. Отримати Членський квиток (додаток 3).

Що дає ріелтеру КВИТОК індивідуального члена Гільдії?

                           [знаходиться у ріелтера]

- свідчить про приналежність громадянина до всеукраїнської професійної організації ріелтерів;

-дає можливість ріелтеру представлятися членом громадської професійної організації;

- гарантує презентацію професійних інтересів та захист прав на всеукраїнському рівні;

- підвищує особисту ділову репутацію ріелтера.

Як стати колективним членом Гільдії? (членський внесок від 20грн./місяць)

1. Написати заяву (за зразком);

Президенту

ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів»

Шкільовій Н.В.

колектива агентства нерухомості

_______________________________

_______________________________

В особі керівника

_______________________________

_______________________________

_______________________________

ЗАЯВА

Прошу прийняти нас в якості колективного члена 

ВГО «Українська Гільдія Ріелтерів».

Зі Статутом згодні.

Дата ___________ 


__________Підпис

2. Бути прийнятим в члени Загальними Зборами обласного осередку ВГо “УГР”;

3. Отримати Свідоцтво колективного члена Гільдії (додаток 4).

Що дає агентству СВІДОЦТВО колективного члена Гільдії?

                               [розміщується в доступній для огляду частині офісу]

- свідчить про приналежність підприємства до всеукраїнської професійної організації ріелтерів;

- запевняє клієнтів у легальності, відкритості та відповідальності в роботі агентства нерухомості;

- дозволяє приймати участь у всеукраїнських інформаційних та рекламних кампаніях;

- підвищує ділову репутацію агентства нерухомості.

Якщо Ви вирішили приєднатися до нас - 

                                                                    МИ РАДІ БАЧИТИ ВАС У НАШИХ РЯДАХ!

За докладною інформацією просимо Вас звертатися доиВиконавчої дирекції ВГО “УГР”

Адреса: 61003, Україна, м. Харків, пров. Театральний, б.3, кв.5; 

Контактний телефон: +3 8 (057) 714-11-18; тел.: +3 8 (093) 759-74-83;

Офіційний сайт: www.ukrgr.net; Електронна адреса:info@ukrgr.net
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